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Seminario online y en espanol

del 24 al 27 de Julio del 2026

con nuestro aliado

IESEG SCHOOL OF MANAGEMENT

Dra Jimena Ramirez

Ph.D. in Work and Organizational Psychology.
Full Professor, International Negotiation and
Sales. Management

NEGOCIACION PARA MANAGERS INTERNACIONALES

» Entender y aplicar los conceptos basicos de negociacion.
» Desarrollar habilidades que permitan obtener acuerdos
beneficiosos.

» |dentificar estrategias y variables que permiten crear
valor en la negociacion.

» Entender la influencia de la cultura en el
comportamiento en negociaciones globales.

» Usar conceptos adquiridos para solucionar conflictos en

espacios de trabajo.
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